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Bei uns öffnen sich  
Türen für Ihre Karriere.

Seit mehr als 100 Jahren ist WSS der kompetente Partner und Lieferant des internationalen Stahl-, Aluminium- und 
Glasbaus. Als Entwickler, Hersteller und Direktvertreiber von Schlössern und Beschlägen bietet WSS alle Kompo-
nenten aus einer Hand, mit denen Türen, Fenster und Tore gehalten, bewegt und verschlossen werden.

Sie sind interessiert?

Wenn Sie sich mit Ihrem Wissen und Ihrer Erfahrung in unserem Team für den gemeinsamen Erfolg engagieren und 
mit Ihrer Leistung überzeugen möchten, und wenn Ihnen die Freude an Beidem wichtig ist, dann bewerben Sie sich 
bevorzugt online mit Ihren vollständigen Bewerbungsunterlagen, Ihrer Gehaltsvorstellung sowie Ihres frühestmögli-
chen Eintrittstermins über bewerbung@wss.de. Ihre Ansprechpartnerin ist Frau Kerstin Grütering.

Das erwartet Sie:

	� Betreuung von vorwiegend europäischen 
Schlüsselkunden von der Anfrage bis zur 
termingerechten Auslieferung gemeinsam im Team 
Vertrieb Auslandsmärkte
	� Gewissenhafte Eingabe von Anfragen und Aufträgen 
und deren Verfolgung im ERP-System
	� Support bei der kaufmännischen und technischen 
Beratung zur Anwendung des gesamten 
Produktspektrums 
	� Kundenorientierte Bearbeitung von Reklamationen
	� Unterstützung bei der Angebotserstellung, 
Vorbereitung von Kundengesprächen und Erstellung 
von Präsentationen etc.

Das bringen Sie mit:

	� Erfolgreich abgeschlossene Berufsausbildung mit 
technischer oder kaufmännischer Ausrichtung
	� Berufserfahrung im Vertriebsinnendienst von 
Baunebenprodukten wünschenswert, idealerweise im 
Bereich Schloss- und Beschlagerzeugnisse
	� Gutes technisches Verständnis und Interesse sich in 
diesem Bereich weiterzubilden
	� Hohe Einsatzbereitschaft, Teamfähigkeit und 
souveränes Auftreten
	� „Hands on“-Persönlichkeit mit einer strukturierten, 
engagierten und ergebnisorientierten Arbeitsweise
	� Fließende Kenntnisse der englischen und französischen 
Sprache

Das bieten wir Ihnen:

	� Eine auf Sie abgestimmte Einarbeitung und individuelle Weiterentwicklungsprogramme im Rahmen einer konse-
quenten Personalentwicklung
	� Einen attraktiven Standort in direkter Nähe zu den Städten Düsseldorf, Essen und Wuppertal 
	� Ein leistungsgerechtes und -orientiertes Vergütungssystem
	� Zahlreiche Corporate Benefits im Rahmen des Gesundheitsmanagements, z.B. e-Bike-Leasing und die Möglichkeit 
einer vergünstigten FitnessFirst-Mitgliedschaft

Zur Verstärkung unseres Teams Vertrieb Auslandsmärkte suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt in Vollzeit eine/n

Mitarbeiter/in Vertrieb Back-Office Auslandsmärkte (m/w/x)


